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" LAC-MEGANTIC — Roch Grenier -
propnetalre de Billots Select,
une scierie implantée depuisde .

nombreuses années au bord dela
Tiviére Chaudlere, aLac-Mégan-
tic, «rotilé 4165 milles alheure,

par les tempis qui courent, Mais- -

cwtquenoussommesohhgesde

- travailler tés fort, compte tenu,.
que notre adm:mstratmn estdun.

minimumy, -

- «Jespireque nousen sommes .
au-plus.creux ducycle & écanomi-

que et-gi'on ne descendra pas’

davantage. Il faut gérer cette

situafion: 40 pour.cent de nos

clients rie: sont Plusia, avec une
baisse-de’ pmx de certains pr¢-

duits # Jusqu’ & 50 pour cent... Je
croisjune reprisedans)es denx

prochainesannées, mais: elleng”.
sera pas spectaculau:ei» moute;

M. Crenier..

#L.es entreprises qui reus-"

sissent A se maintenit la téte

_ au-dessus'de Yeau vont pouvoir -
continmer, Nous sérons. de €ES

entreprises:dals -
Nadmet, Qe c *estinconforta
ble'de gérer la- déeroissance.

«C'est un -défi de tons les
jours: 'entiéprise doif livrer .

un produit poar faire un bé-

.néfice et continuer ses opé-

rations. Ce ‘que je dis 4 mon

‘équipe: le bois et Ia forét sont .
des valeurs siires pour V'ave-

nix. Car 'aménagement fores-
tier des foréts publiques.en

Bstrie constitue une activite’
importante,” @n investlsse--

.. ment.que nous avons fait et .
. -qui représente un actif. C'est
ce e nous avons exprimé en

comnnssmn parlementalre
dern:erement a Québec, ayec
lepréfet de 1a MRC du Granit,
Maurice Beinier. Nous som-

‘mes quand méme bien fiers de .
_celay, confie Roch Grenfer. -

_ ’l'aﬂsa ausalenti

. Ghez Tafisa Canada, la plus’
grande usine de panneaux de

particules' en Amérique ' du
Nord, 1a situation se .déerit
comme particuliére, par lepds
Lmus Brassard.

<&An début 2008, nous avons
repam la‘ligne 2 de fabrica-

- ton de .pdnheaux, Le marché.
- $’8tdit -écrasé completement= -
"MNous. avons alors cconny une .
_progréssion: intéressarnite, Mais.:
‘ay; prmtemps 2009, nous avons
 Tessenti:plus” de difficultés.:.
- ‘.Nous,avanspns le tauread pat- -
"“lescornes, enlancant unesérie.,
denouveauxprodmts générant .

une augmentation de BOS ¥en-
tes. Nous-avons essayé'de conn

:.pénserles pertes de volumes..
par de-nouveaux clients, Mais:
ment, nous avons: “connu.- .

uhebaisse de 24 pour cent des
marchés de panneany, quelque
chase de comparable aux diffi-

"cultés.du:marché de 1 "zutomno-

biles, raconte M. Brassard. -

des. entrent & 1a petite semaine
ét méme a 1a journée. Nous fai-
sons donc des ajustements en

fonctlon denosventes. Nous ar— :

«Notre carnet de commande§= :
. est pluidt court, Les comman--

_ retons la producﬁon etilyades

mises 4 pied & prévoir durant

) certames périodes 3 venir.»
. gla p:recnsenchezl-'ouhine'

-Chez . Fontaine -inc.; une

scierfe de Woburn, un des.ac-
tionnaires principaux de I'en-
trepnse Petr Smemnka, dit

vivre la pire crise de ‘toute .

‘T'histoire de I'entrepnse

«I1s'agit dela pire conjonctu- -

re due i la faiblesse du marché

de la construction résidentiel-

" Je aux Etats-Unis. Clest notre
_marthé ' principal. Cela tious a
= obhges a rédujre la production,

a eﬁectuer des a}ustements .

;quant & notre produchvzte

nos; ¢oiits ef notre mise en .

marche Nous réussissons i

fonctionner, mais ¢ ‘est trés pé--
mble Heureusement que nous .

Nouvelle—Angleterre. Tout.le

monde fravaille'tiés fort pour
~passer ait travers» mdxque M.

Smetanka.

“.avonsdesclients trés loyauxen °

-«Trois quarts des scieries. .
au nord du Saint-Laurent ont :

fermé... Nous avons encore plu-

Sleurs competlteurs,mals pour -
réussir i vendre. nos produits, .
ndus travaillohs beaucoup sur ¢

notre qualité, notre service a

Cest notre scierie de Stratton,

Ja clientéle. et notre inise en -
-fnarché, Un autre- -dvantage,

qui nous permet d’acheter’ des :
billes de bois aux Etats-Unis, |

" ‘puis d’8tre classée entreprise :

frontahere ce qui nous vaut

_uxe exclusion des taxes & P

portaﬁop, sans pénalités.» B ,.'




